
加入环球市场国际营销顾问团队，您可以：
·   积累珍贵的人脉关系，建立全国的社会网络；

·   培养敏锐市场触觉，增强谈判技能；

·   获取丰厚回报，同时享受创业成就感

【环球市场集团】诚聘 
国际营销顾问

—待遇—
底薪+业绩提成，年收入可达10-20万，配私人专用小车
专业而完善的培训系统，确保新人于短期内迅速成长

—工作地点—
华南地区：顺德、佛山、中山、江门、东莞、惠州、珠海、深圳

华东地区：温州、宁波、杭州、金华、常州、南京、无锡、苏州、上海
其他地区：厦门、青岛

—工作职责—
1.发展客户：预约、拜访、签单，促成国内优秀出口制造商选用环球市场国际一站式贸易平台服务，包括国际市场推广、国际物流等
2.向客户提供国际贸易一站式服务方案策划及专业建议

集团简介—中国高端B2B第一品牌

   环球市场集团专注于建立环球贸易核心交易市场，并致力于打造“环球优质制造商”的行业标准——GMC，进而为优秀的中国出口商及国际买家提供国际商机、国际物流、出口贸易融资等核心国际贸易服务。
过去12年，环球市场积累了：
· 获得世界顶级的VC Jafco和私募基金巨头NIF SMBC，以及来自美国、日本、香港、新加坡的几家上市公司联合注资，第一期已获得三千万美金
· 35万优质国际买家会员，其中包括GE、Wal-Mart、Carrefour、Home Depot、Auchan等国际采购专家
· 30个主要出口行业15，000家优质制造企业，客户包括美的、格兰仕、格力等出口专家

· 建立了一流的国际贸易服务联盟：成员包括渣打银行、马士基、SGS等一流服务机构

· 公司大部分员工均是具有成功实践经验的专业人士，或源自海内外知名学府优秀毕业生

· 在全国超过20个沿海城市设立分支机构，全球超过100家海外代理服务机构

· 获选2007年度CCTV广州地区十佳雇主
· 我们的董事会成员包括了前康柏电脑亚太区总裁，以及获得了美国哥伦比亚大学金融博士学位的资深上市公司CEO，还包括了拥有麻省理工MBA学位，并在著名的麦肯锡买家采购管理咨询领域工作了7年的采购专家，同时也有在国际贸易B2B领域拥有超过15年实战经验的专家。

公司的发展里程：
1995年：创立中国最早的国际贸易B2B公司，并开始与广交会长期合作历程，发行广交会会刊

1996年：推出中国首张图文并茂的产品信息光盘，并于广交会上发行

1997年：建立中国第一个国际贸易B2B网站

1998年：现身德国法兰克福春季国际消费品博览会，成为中国第一家到海外参展的B2B公司
1999年：集团创立，成立香港分公司

2000年：中国首推“一站式国际贸易运营平台”概念

2002年：中国首家公司提出服务各行业出口五百强制造商

2004年：全球首创“环球优质制造商”标准——GMC，推出全球首个针对国内制造商综合出口实力的资格认证，并专注服务高端出口制造商
2006年：开始引入NASDAQ上市公司作为集团战略投资伙

     推出中国首个一站式国际贸易B2B服务平台，成功整合国际商机及国际物流服务 

2008年：获得世界顶级的VC Jafco和私募基金巨头NIF SMBC，以及来自美国、日本、香港、新加坡的几家上市公司联合注资，第一期已获得三千万美金
公司理念文化： 

公司使命： 
融合全球资源造福人类！ 

核心目标：
建立国际贸易统一的服务运营平台！ 

核心价值：
激情 、创新、追求客户最终满意度、成员共享成功机会 

公司文化： 
热爱挑战及创造奇迹 
正视问题与危机 
平等、尊重、务实 
团队协作 
关心社会、家人、朋友和同事
承担责任 
聆听不同意见 
鼓励对事的热烈讨论 
终生学习习惯 
领略环球风情 

应聘方式：

邮件投递申请 
1）邮箱：campus@corp.globalmarket.com
2）请将简历粘贴在邮件正文，以附件的形式附上个人生活照（小于80K）
3）请在邮件标题注明：应聘地区+学校+姓名

在您非常年轻的时候与众多成功的企业总裁一起讨论出口营销方案，您想要吗？


全球500强企业超过2/3的CEO，均拥有资深的营销背景，您想要吗？











